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Till Fordons Komponent Gruppens medlemmar

Inbjudan att delta i Projekt Ryssland


   
               
Bakgrund

Fordonsindustrin i de nya EU-länderna och i angränsande östeuropeiska länder växer kraftigt. Det gäller både fordonstillverkarnas sammansättningsfabriker och leverantörer till dessa. De flesta länderna har dessutom attraktiva kostnadslägen som attraherar leverantörsföretag att investera i produktion där. Men dessa länder konkurrerar inte bara med sina kostnadslägen utan också genom att satsa på utbildning, forskning och utveckling. 

Ett sådant land är Ryssland. Med en årlig produktion på 1,1 miljoner personbilar och 0,3 miljoner lastbilar och bussar är Ryssland nummer 13 bland världens fordonsproducerande länder. Förutom inhemska personbilar som Lada och Volga tillverkas utländska märken i egna fabriker eller joint ventures. Exempel på utländska personbilar är Chevrolet, Ford Focus, Hyundai Accent och Sonata, Kia Spectra m.fl. GM, Toyota och VW har annonserat att man avser bygga fabriker i Ryssland.

Produktionen av lätta och tunga lastbilar är inte fullt lika internationaliserad. Scania har ett joint venture för tillverkning av bussar I St. Petersburg, i övrigt är det idel inhemska företag. Men även inom detta område har internationella tillverkare aviserat sin ankomst, däribland AB Volvo. I Ryssland finns också en stor tillverkning av anläggningsmaskiner.

De ryska fordonsföretagen har historiskt sett haft en mycket omfattande in-house produktion (85 %) av råmaterial, system och komponenter. Detta gäller fortfarande även om det börjar växa fram en del självständiga ryska leverantörsföretag. Få utländska leverantörsföretag har etablerat sig. Bosch, Delphi, Lear, ZF och Johnson Controls tillhör undantagen.

Investeringarna från utländska fordonstillverkare kommer att bryta detta mönster. Företag som VW, Ford, GM, Volvo, Scania, etc. har ett annat sätt att se på komponentförsörjningen och detta synsätt kommer också att tvinga fram förändringar hos inhemska tillverkare, inte minst av kostnadsskäl. Ryssland är också ett lågkostnadsland, med en genomsnittlig lönekostnad som är väsentligt under västeuropeisk nivå. 

En stor möjligt att utveckla affärer i Ryssland har öppnats genom att fordonstillverkaren GAZ strukturerar om hela sin komponentverksamhet och leverantörskedja.

Sammantaget skulle skandinaviska företag kunna skaffa sig en bra position genom att, på ett mycket tidigt stadium, etablera kontakter och starta verksamhet i Ryssland. 

Målsättning med projektet

Den övergripande målsättningen med Go Global projekten är att underlätta för skandinaviska leverantörer att öka sina marknadsandelar både på hemmamarknaden och utomlands.  Det gör man genom att etablera sig nära de potentiella kunderna. Nya affärer på nya marknader öppnar möjligheter även på hemmamarknaden liksom på andra mera mogna marknader. 

I Ryssland finns även goda möjligheter för skandinaviska leverantörer att medverka till och dra nytta av den strukturomvandling av fordonsbranschen som kommer att äga rum under de närmaste åren, dels som en följd av utländska etableringar och dels genom outsourcing från inhemska tillverkare.

Ytterligare en målsättning är att utnyttja de möjligheter till kostnadseffektiv produktion som erbjuds.

Information

Förutom den information som delades ut vid seminariet om affärsmöjligheterna i Ryssland på Elmia den 13 november i år hänvisar vi till Exportrådets Fact Pack som bifogas. Dagens Industri publicerade den 14 december 2006 ett reportage om Erik Eberhardson, CEO för den ryska fordonstillverkaren GAZ, som vi rekommenderar intresserade deltagare att ta del av. GAZ hemsida är www.gaz.ru/en.

Genomförande

Besöket i Ryssland som bl.a. omfattar seminarier, besök hos ryska fordonstillverkare, möten med AB Volvos ryska dotterbolag samt möten med ryska entreprenörer och potentiella samarbetspartners genomförs 21/5 – 25/5, 2007, enligt bifogade preliminära program.

Partner

Projektet genomförs i samarbete med IFL Entrepreneur. Partner i Ryssland resp. Sverige är Christer Fehrling (+46 70 564 1400, christer.fehrling@ifl.se) och Kenneth Anker (+46 705 42 1451, mangement.anker@comhem.se), IFL Entrepreneur.

Projektledare för FKG

Projektledare för FKG är Peter Ekenger, +46 31 778 1727, +46 70 873 4716, peter.ekenger@telia.com. 

Fordons Komponent Gruppen bjuder härmed in skandinaviska leverantörer att möta den ryska fordonsindustrin samt AB Volvo, Ryssland, den 21 – 25 maj 2007.

Projekt Ryssland är som andra Go Global projekt kostnadsfritt. Deltagarna betalar endast resa och uppehälle. 

Ditt svar vill vi ha på nedanstående blankett, antingen per e-mail till Else-Marie Lindegårdh, emli@fkg.se eller per fax +46 31 711 8904. Anmälan är givetvis preliminär och vi vill ha den senast den 15 mars 2007 .

Med vänlig hälsning,

Fordons Komponent Gruppen
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Svenåke Berglie

Preliminärt program för projekt Ryssland
Vi föreslår att söndagen den 25 mars används för utresan till Moskva. Förslag till hotell och resrutter kommer senare. Programmet är givetvis preliminärt. Alla möten är avtalade, det är tågordningen dem emellan som kan komma att ändras.

Dag 1, måndag 21 maj, Moskva

1. Introduktionsseminarium om det ryska samhället och ekonomin på svenska ambassaden (historia, kultur, ekonomi, bankväsende, skatteregler, finansiering, tullar, infrastruktur, logistik, lagstiftning, etc.) 

2. Möte med AB Volvo och ev. besök på AB Volvos monteringsanläggning.

3. Möte med VCC

4. Möte med GM

5. Möte med Ford

6. Middag

     Dag 2 och 3, tisdag 22 – onsdag 23 maj, Kaluga

     Avresa med buss på morgonen till Kaluga          

1. Seminarium med Guvernören för Kalugaregionen och presentation av regionen

2. Presentation av industriparken i Kaluga

3. Uppföljningsmöte med och presentation av AB Volvo

4. Möte med och presentation av VW 

5. Industribesök 

6. Möten med lokala entreprenörer (match-making)

     På kvällen den 22 maj: Social aktivitet (Business Club)

     På kvällen den 23 maj: Avresa med tåg till Nizhni Novgorod.

     Dag 4 och 5, torsdag 24 – fredag 25 maj, Nizhni Novgorod

1. Möte med fordonstillverkaren GAZ, ledning, inköp och produktutveckling

2. Möte med dieselmotortillverkaren CSM

3. Möte med entreprenadmaskintillverkare

4. Ytterligare industribesök

     På kvällen den 24 maj: Middag

     På kvällen den 25 maj: Avresa till Moskva

     Vi föreslår lördagen den 26 maj för återresan.

Anmälan

Vi anmäler oss härmed till projekt Ryssland

	Företag


	

	Telefonnummer


	

	Mobilnummer


	

	Faxnummer


	

	Kontaktperson


	

	E-mail


	

	Datum/Underskrift
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Vi söker kontakt med företag med nedanstående produkter, teknik, know-how etc.

	In English please
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