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REMINDER

Indien är, tillsammans med Kina, den hetaste tillväxtmarknaden inom fordonsindustrin. Samtidigt är landet ett lågkostnadsland där fordonstillverkare och leverantörer aktivt söker tillverkare. I Indien finns dessutom en betydande kapacitet och kompetens när det gäller produktutveckling och för utveckling av mjukvaror. 

Du har tidigare fått nedanstående inbjudan om informationsdag om Indien. Vi rekommenderar medlemmarna att passa på att skaffa sig kunskap om landet och vilka möjligheter som finns där. Med dessa kunskaper är det också lättare att ta ställning till erbjudande att delta i resan till Indien i höst.

Seminariet är kostnadsfritt.

Inbjudan till informationsdag om Indien

Tidpunkt: 4 maj, 8.30 – 17.00

Plats: Radisson SAS Park Avenue Hotell, Göteborg

Fordons Komponent Gruppen skickade ut en inbjudan till sina medlemmar den 30 januari att delta i en resa till Indien i början av september 2004.  Besöket organiseras i samarbete med AB Volvos dotterbolag i Bangalore, Volvo India Pvt. Ltd. och vår systerorganisation i Indien, ACMA.  Projektet har erhållit stöd från NUTEK och företagens kostnader begränsas därför till kostnaden för nedlagd tid, resor och uppehälle.

Indien är en marknad med stark tillväxt och kommer inom några år att få en betydande bilindustri.  Många indiska leverantörer är redan nu mycket konkurrenskraftiga och många fordonstillverkare söker aktivt efter leverantörer i Indien, både för lokal tillverkning och global sourcing.  

Ett flertal företag har redan anmält sitt intresse för att delta.  För dem som ännu inte bestämt sig hänvisar vi till den information som skickades ut i samband med inbjudan.  

Som en förberedelse till besöket vill vi ge våra medlemmar en allsidig information om Indien och den indiska fordonsindustrin. Därför bjuder vi in intresserade medlemmar till ett seminarium den 4 maj i Göteborg. 

Under seminariet presenteras Indien allmänt: Ekonomiska och demografiska förhållanden, affärskultur, lagstiftning, bankväsende, investeringsmöjligheter etc. Ett särskilt avsnitt ägnas åt fordonsindustrin. Programmet framgår av bilagan till denna inbjudan.

Seminariet är kostnadsfritt för Fordons Komponent Gruppens medlemmar och vi bjuder även på lunch.  

Anmälan sker per e-mail, emli@fordonskomponentgruppen.se, alt. fax +46 31 711 89 04, alt. per telefon +46 31 711 89 01. Vi bekräftar anmälan och bifogar vägbeskrivning.

Med vänlig hälsning,

Fordons Komponent Gruppen
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Svenåke Berglie

AGENDA

	8.30       
	Registrering
	

	9.00
	Inledning
	Peter Ekenger

	9.10
	Allmän introduktion av Indien:

Demografiska och ekonomiska förhållanden, 

folkslag, språk, regionala skillnader, historia.

Dagens Indien:

Delstaterna, centralregeringen,

parlamenten och andra institutioner.  

Indisk politik – politiska värderingar och risker.


	David Ståhl, Indienspecialisten

Empatum

	10.45
	Coffee break
	

	11.00
	Information about the Indian economy,

market, and automotive industry.
	Anil Trigunayat, Councellor

Commercial Affaires, Indian 

Embassy, Stockholm

	12.00

13.00

13.30

14.00
	Lunch

Global sourcing from emerging markets

Supplier base in India: Opportunities for co-operation

Development of the Indian component industry
	Representative from Volvo Truck Corp.

S. Muralidhar, Cab Purchasing Director Europe, Volvo 3P and former Purchasing Director Volvo India Pvt. Ltd.

Videotape:  B.N. Jha, Secretary

Ministry of Heavy Industry, India

	
	
	

	14.30

15.15

15.30

16.15

16.45
	Indisk affärskultur

Coffee break

Experiences from assisting foreign investors

In India: Automotive suppliers and software 

development.  Legal aspects.

Socialt ansvarstagande

Avslutning
	David Ståhl, Indienspecialisten

Empatum

Abhey Yograj, CEO, Tecnova India Pvt. Ltd.

Jan Andersson, Purchasing Director Emerging Markets, Volvo Car Corp.

Svenåke Berglie
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